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Marketing
bukan saja
I!'mu dan
keterampilan,
tapi attitude,
value, dan
believe.

anajemen pemnsnran bukanlah

program baru di perguruan

dnggi-pcrguruan tinggi di In-
donesia. Boleh dikata, hampir sctiap
perguruan tinggi yang memiliki jurusan
manajemen mengeiola pula program
pemasaran. Namun, itu dirasa beium
cukup, setidaknya oleh Universitas Kris-
ten Petra Surabaya. Meski sudah menge-
iola program ini sejak 1982, ?etra mcrasa
pcrlu mclakukan reoricntasi. Apa yang
dicnwarkan?

"Kurikulum manajemen pemasaran
yang nda di konsentrasi pemasaran selama
ini tcrasa beium menjawab kebutuhan
sarjana pemasaran profesional yang

memahami pendngnya peranan pemasaran
bagi keberliasilan sedap organisasi,” ungkap
Peter Pasla, SE, MBus, Kepala Program
Manajemen Pemasaran UK Petra kepada
MARKETING.

Lebih lanjut Peter berharap, dengan
perumusan ulang ini, sarjana yang di-
hasilkan akan memahami marketing bukan
saja sebagai ilmu dan keterampilan, me-
lainkan menyadarinya sebagai attitude® value,
bahkan beliue. Dengan begiuu, mereka akan
menyadari bahsva prinsip markedng dapat
diterapkan di dalam hidup sehari-hari.
“Bukankah prinsip pemasaran adalah
mengenai bagaimana mengetahui ke-
butuhan dan keinginan orang lain dan
berusaha memenuhinya?” tanyanya retoris.

Peter mencontohkan bagaimana pro-
gram rang baru ini memungkinkan maiia-
siswa mengembangkan kompetensinya. Ter-
sedia 18 SKS dari 144 SKS bagi mahasiswa

yang bekerja atau berusaha di bidang tenenai.

Dan ngar program ini dapat memenuhi
kebutuhan dunin industri, makn clili-

batkanlah pakar dari raasing-masing indusai
yang bersangkuran. la berani mengklaim
bnhwa kurikulum seperu ini beium ada di
perguruan tinggi lain, bukan saja di Indone-
sia. namun juga di negara lain. Kalau pun
ada, demikian catat Peter, adalah donbk major
format yang ada dalam sistem pendidikan di
Australia dan Amerika Serikat. Karenanya,
ke-18 SKS yangdinamai Marketing Pcofes-
sion Subject im ditonjolkan schajju dayn tank
utama bagi calon maiiasiswa.

Unruk mencapai derajat kompetensi
mahasiswa yang dipancang, bcbcrapa
nama praktisi industri dilibat:kan dalam
pengajaran, melengkapi 12 doscn tetap

pemasaran dari 70 dosen tetap yangdimiliki
FE UK Petra. Keterlibatan mereka sekaligus
hendak menunjukkan bahwa program yang
ditujukan bagi mahasiswa dari kalangan
menengah ke atas (tampak dari besarnya
biaya kuliah per semester) ini mendekatkan
mahasiswa pada dunia kerja.

Sclain iru, saac ini juga tengah diproses
pembentukan sebuah adrisory council yang
terdiri dari Daniel Surya (Landor),
Stephen Mg (The Imago), Yadi Budhi-
setiawan (Force One), lahja Soenarjo
(Dire.xion), Teguh JSugraha (Kalbe Food),
Andre Wenas (PepsiCo), Pauius Bambang
(United Tractors), dan masih beberapa
lagi.

Pembentukan advisory council itu ber-
tujuan memperkaya pengetahuan dan
kemampuan mahasiswa yang dalam per-
kuliahan telah melakukan berbagai akti\-itas
sepetd company visit, marktting bazaar, mar-
htin” smicitioii, creativemarketingM , semi-
nar-lokakar}-a, dan peladhan-pelatihan yang
berkaitan dengan pcngcmbangan /ife skills,

Dengan proses seperti iru, program yang
baru dimulai para tahun akadcmik 2003/
2004 dengan 205 mahasiswa baru ini pada
dga tahun mendatang teinh menghasilkan
sarjana pemasaran. Namun, Kkarcna
Dlircktorat Pendidikan Tinggi beium
mengizinkan pemberian gelar khusus
sarjana pemasaran, maka Petra pun masih
akan memberikan gelar sarjana ekonomi
pada iia/.ah mahasiswa pemasaran
lulusannya. Meski begitu.dari iranskrip nilai
akan tampak bahwa mahasiswa rcrsebut
memiliki kompetensi utama di bidang
pemasaran.m
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